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                 És a dolgok a helyükre kerülnek… 

NNAAGGYYÉÉRRTTÉÉKKŰŰ  TTEERRMMÉÉKKEEKK  ÉÉSS    

SSZZOOLLGGÁÁLLTTAATTÁÁSSOOKK  ÉÉRRTTÉÉKKEESSÍÍTTÉÉSSEE  

„Aki nehéz feladatot vállal, annak nem kell aggódnia, hogy sok konkurense lesz!” – Klaus 

Kobjoll  

A tréning célja 
A tréningen résztvevők 

 alakítsanak ki átfogó szemléletet a 

nagyértékű, szervezeti értékesítési 

tevékenységgel kapcsolatban,  

 elevenítsék fel és tekintsék át az 

általuk alkalmazott hagyományos 

értékesítési eszközeiket, 

módszereiket, stratégiáikat, 

 gyakorolják és helyezzék rendszerbe a 

problémamegoldó értékesítés 

technikáit. 

                     

A tréning tartalma 
 

 a szervezeti piac sajátosságai 

 értékesítési stratégiák nagyértékű 

eladás során 

 direkt (érveléses) értékesítés szerepe 

és módszerei 

 a problémamegoldó értékesítés 

szerepe és módszere 

 prezentáció az értékesítésben 

 üzleti protokoll 

 személyes fejlődésii tervek 

megfogalmazása 

 

A tréning eredményeként 
 
A tréning résztvevői képesek lesznek… 

 a helyes értékesítési stratégia kiválasztására, és a szervezeti piac elvárásainak magabiztos 

kezelésére,  

 tudatosan használják a nagyértékű értékesítés kommunikációs és érvelési technikáit.   

 

Kapcsolódó tréningek 
(link a bővebb leíráshoz) 

 
 
Problémamegoldó értékesítés  

 
 

Tárgyalástechnika 
 
 

Prezentációs tréning  
 

 
 

 
 

 

Kinek ajánljuk a tréninget? 
 

 Azon munkatársaknak, akik az 

értékesítés más területen már 

gyakorlatot szereztek és szeretnék a 

nagyértékű eladás sajátosságait 

megismerni, új módszereket 

elsajátítani, begyakorolni. 

 A nagyértékű értékesítés területén 

dolgozó munkatársaknak és 

vezetőiknek, akik a tréning által nyújtott 

elméleti keret és a tapasztalatok, 

visszajelzések által szeretnének 

tudatosabbá válni értékesítői 

munkájukban és új lendületet szerezni a 

következő időszakhoz. 

                                                                                              
                      További 

tréningek 
Miért a 

HDTeam? 
Bővebb 

információk 

http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/problemamegoldoertekesites.pdf
http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/targyalastechnika.pdf
http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/prezentacio.pdf
http://www.hdteam.hu/kapcsolat
http://www.hdteam.hu/miert_a_hdteam
http://www.hdteam.hu/trening

