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                 És a dolgok a helyükre kerülnek… 

ÉÉRRTTÉÉKKEESSÍÍTTÉÉSS  AAZZ  FFMMCCGG  SSZZEEKKTTOORRBBAANN  
„…Elveheted a gyáraimat, a pénzemet, de hagyd meg az üzletkötőimet és kevesebb, mint két 

éven belül ugyanott leszek, ahol ma.” – Andrew Carnegie  

 
A tréning célja 
A tréningen résztvevők 

 képesek legyenek az eladási 

mennyiség és a termékválaszték 

növelésére, 

 az FMCG szektor sajátosságainak 

kiemelésével tudatosítsák a hatékony 

értékesítés kritériumait. 

 gyakorolják az FMCG területen történő 

értékesítésben jellegzetesen előforduló 

nehéz helyzetek kezelését. 

 

                                 

 

 

         

             

 
A tréning tartalma 

 

 FMCG értékesítés sajátosságai: 

jelenlét, kihelyezés, minőségi 

kiszolgálás 

 az értékesítés sarokpontjai 

 a kapcsolatorientált értékesítés 

kommunikációja: kérdezéstechnika 

 befolyásolási, meggyőzési módszerek 

 termék- és haszonérvelés 

 kifogások- és ellenállások kezelése 

 az impulz termékek értékesítési 

sajátosságai 

 termékeladás, kihelyezés, másodlagos 

kihelyezés elérése 

 személyes cselekvési tervek 

megfogalmazása 

 

A tréning eredményeként 
A tréning résztvevői képesek lesznek… 

 tevékenységük tudatosabbá válása és szerepük erősödése révén az adott szervezet 

értékesítési stratégiájának hatékony megvalósítására. 

 

Kapcsolódó tréningek 
(link a bővebb leíráshoz) 

 
 
Problémamegoldó értékesítés  

 
Nagyértékű termékek és 

szolgáltatások értékesítése 
 
Tárgyalástechnika 

 

 

 
 

 

 

Kinek ajánljuk a tréninget? 
 

 Azon munkatársaknak, akik más 

területen már kipróbálták magukat az 

értékesítésben és szeretnék az FMCG 

terület sajátosságait megismerni, a napi 

munkájukra könnyen lefordítható 

módszereket elsajátítani, begyakorolni. 

 Az FMCG területen dolgozó értékesítő 

munkatársaknak és vezetőiknek, akik a 

tréning által nyújtott elméleti keret és a 

tapasztalatok, visszajelzések által 

szeretnének tudatosabb értékesítővé 

válni, új lendületet szerezni a következő 

időszakhoz. 

                                                                                              
                      További 

tréningek 

Miért a 

HDTeam? 
Bővebb 

információk 

http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/problemamegoldoertekesites.pdf
http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/nagyertekueladas.pdf
http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/nagyertekueladas.pdf
http://www.hdteam.hu/wp-content/uploads/targyalastechnika.pdf
http://www.hdteam.hu/kapcsolat
http://www.hdteam.hu/miert_a_hdteam
http://www.hdteam.hu/trening

